




No Nama Dosen Mata Kuliah Waktu SKS Hari Kelas 

  Ahmad Adriansyah, Dr., ST., M.Si Manajemen Stratejik 18.30 - 21.00 3 Rabu MN6KM

3

Ahmad Setiawan Nuraya, S.E., M.B.A. Teori Ekonomi Mikro 13.00 - 14.40 2 Sabtu MN31K

2

Alvien Nur Amalia, S.E., M.Si. Pengantar Ekonomi Mikro 18.30 - 21.00 3 Kamis MN11K

3

Antyo Pracoyo, Dr. MSi. Kebanksentralan dan Otoritas Sistem Keuangan 18.30 - 21.00 3 Jum'at MN51K

3

Bambang Budhijana, Dr. Ir. M.Sc. Matematika Bisnis 07.30 - 10.00 3 Sabtu MN11K

3

Pengantar Akuntansi I 18.30 - 21.00 1,5 Jum'at MN11K

Pengauditan II 14.40 - 17.10 3 Sabtu AK61K

4,5

Perbankan Digital dan Fintech 18.30 - 20.10 2 Kamis MN71K

Manajemen Risiko 10.00 - 12.30 3 Sabtu MN53K

5

Teknik Pengambilan Keputusan 18.30 - 21.00 3 Kamis MN51K

Sistem Informasi Manajemen 16.20 - 18.00 2 Sabtu MN31K

5

Dikdik Saleh Sadikin, S.E., M.Si. Etika Profesi dan GCG 18.30 - 20.10 2 Kamis AK31E

2

Kewirausahaan Digital 07.30 - 10.00 3 Sabtu MN31K

Hukum Bisnis dan Jasa Keuangan 10.50 - 12.30 2 Sabtu MN11K

5

Enny Haryanti SE.,MM. Analisis Laporan Keuangan 18.30 - 21.00 3 Rabu MN51K

3

Ekonomi Internasional 18.30 - 21.00 3 Kamis MN6KM

Ekonomi Manajerial 18.30 - 21.00 3 Jum'at MN11E

6

Akuntansi Keuangan Menengah I 18.30 - 21.00 3 Selasa AK71K

Akuntansi Keuangan Lanjutan II 07.30 - 10.00 1,5 Sabtu AK61K

4,5

Pengantar Bisnis 18.30 - 21.00 3 Rabu MN11K

Manajemen Pemasaran 18.30 - 21.00 3 Kamis MN31K

6

Akuntansi Keuangan Lanjutan II 07.30 - 10.00 1,5 Sabtu AK61K

Internal Audit Bank 13.00 - 14.40 2 Sabtu AK61K

3,5

Manajemen Keuangan Internasional 10.00 - 12.30 3 Sabtu MN51K

Seminar Manajemen Keuangan 13.00 - 15.30 3 Sabtu MN31E

6

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

Muchlis, Dr. S.E., Ak., M.B.M.

Nelmida, Dr. S.E., M.Si.

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

Bani Saad, S.E.Ak., M.Si., CA.

Batara Maju Simatupang, Dr. Ir. M.T., 

M.Phil., CIMBA.

Deni Wardani, S.T., M.T.I.

Edi Komara, S.E., M.Si.

Erric Wijaya, Dr. S.E., M.E.

Lediana Sufina, S.E.Ak., M.Si.
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Paraf: JUR____________

Meta Andriani, S.E., M.M.

Lampiran SK Ketua No. 042/KEP/STIE IBS/IX/2022

Tentang Pengangkatan Dosen Tetap Kelas Reguler Sore

Semester Ganjil TA. 2022/2023



No Nama Dosen Mata Kuliah Waktu SKS Hari Kelas 

Seminar Akuntansi 18.30 - 21.00 3 Kamis AK61K

Akuntansi Biaya 18.30 - 21.00 3 Jum'at MN31K

6

Ossi Ferli, S.T., S.E., M.SM. Manajemen Keuangan 18.30 - 21.00 3 Rabu MN31K

3

Metodologi Penelitian Manajemen 07.30 - 10.00 3 Sabtu MN51K

Manajemen Sumber Daya Manusia 10.00 - 12.30 3 Sabtu MN31K

6

Manajemen Lembaga Pembiayaan 18.30 - 20.10 2 Kamis MN31E

Manajemen Lembaga Pembiayaan 14.40 - 16.20 1 Sabtu MN51K

3

Santi Rimadias, S.P., M.Si. Pemasaran Digital 18.30 - 21.00 3 Jum'at MN6KM

3

Sparta, Dr. S.E., M.E., Ak., CA. Akuntansi Perbankan 18.30 - 20.10 2 Jum'at AK31E

2

Vidiyanna Rizal Putri, S.E., M.Si. Perpajakan 13.00 - 14.40 2 Sabtu MN51K

2

Manajemen Pelatihan dan Pengembangan SDM 18.30 - 21.00 3 Rabu MN52K

Seminar Manajemen SDM 07.30 - 10.00 3 Sabtu MN72K

6

Whony Rofianto, Dr. S.T., M.Si. Seminar Manajemen Pemasaran 07.30 - 10.00 3 Sabtu MN71K

3

Will Andilla Darniaty, S.E., M.Ak. Pengantar Akuntansi I 18.30 - 21.00 1,5 Jum'at MN11K

1,5

Wiwi Idawati, Dr. S.E., M.Si., Ak., CA., 

ACPA
Metodologi Penelitian Akuntansi 07.30 - 10.00 3 Sabtu AK61K

3

Zulfison, S.Ag., M.Ag. Pendidikan Kewarganegaraan 13.00 - 14.40 1 Sabtu MN11K

1

Paraf: JUR____________

Nova Novita, SE.,MS.Ak

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

TOTAL SKS

Puspita, SE, MSi.

Wasi Bagasworo, S.E., M.M.

TOTAL SKS

17

18

19
Paulina Harun, Dr. S.E., M.Si.

TOTAL SKS

28
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25

Dr. Erric Wijaya, SE., ME

Wakil Ketua I Bidang Akademik

Jakarta, 16 September 2022

Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi

INDONESIA BANKING SCHOOL

26

27
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Nomor :  024/ST-Dos/STIE IBS/IX/2022                 Jakarta, 16 September 2022 

Lampiran : 1 (satu) set  

 

Kepada Yth. 

Ibu Meta Andriani, S.E., M.M. 

Dosen Tetap  

STIE INDONESIA BANKING SCHOOL 

Jalan Kemang Raya No. 35 

Kebayoran Baru, Jakarta Selatan 

 

 

 

Perihal : Tugas Mengajar Dosen Tetap 

Program Studi S1 Reguler Sore 

Semester Ganjil TA.2022/2023 
 

 

Sehubungan akan dimulainya Kelas Reguler Sore Semester Ganjil TA 2022/2023 pada tanggal   

21 September 2022, bersama ini kami sampaikan jadwal mengajar sebagai berikut: 

 

No. Mata Kuliah SKS Hari/Jam 

1 

2 

Pengantar Bisnis 

Manajemen Pemasaran 

3 

3 

Rabu 

Kamis 

18.30 - 21.00 

18.30 - 21.00 

Total SKS 6   

 

Atas kerjasama Ibu kami ucapkan terima kasih. 

 

 

 

Mengetahui, 

Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi 

INDONESIA BANKING SCHOOL 

 

 

 

Dr. Erric Wijaya, SE., ME. 

Wakil Ketua I Bidang Akademik



RENCANA PEMBELAJARAN SEMESTER (RPS)�
STIE INDONESIA BANKING SCHOOL�

Semester Ganjil Tahun Akademik 2022/2023

Nama Dosen : Meta Andriani, S.E., M.M. Kelas : MN31K

NIDN : 0301038705 SKS : 3

Capaian : Mata Kuliah : Manajemen Pemasaran

Pe�. Kemampuan akhir pembelajaran Bahan Kajian
Metode

Pembelajara
Waktu

Pengalaman
Belajar

Tugas yg hrs
diselesaikan

Kriteria, indikator, dan
bobot penilaian

Referensi

1 Introduction Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan konsep dasar
pemasaran

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

2 Analyzing the Marketing Environment Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan lingkungan
pemasaran

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

3 Produk, Jasa dan Merk Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
konsep produk, jasa dan merek

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

4 Pricing Strateges Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
konsep strategi harga

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

5 Saluran Distribusi Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
saluran distribusi

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 



Pe�. Kemampuan akhir pembelajaran Bahan Kajian
Metode

Pembelajara
Waktu

Pengalaman
Belajar

Tugas yg hrs
diselesaikan

Kriteria, indikator, dan
bobot penilaian

Referensi

6 Integrated Marketing Communication Strategy Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
konsep komunikasi pemasaran

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

7 Review Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan materi yang
telah dipelajari sebelumnya
sebagai bentuk evaluasi
pembelajaran

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

8 UTS Manajemen Pemasaran Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjawab
pe�anyaan dalam soal ujian.

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

9 Project "Aplikasi Manajemen Pemasaran pada Usaha
Mikro"

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu membuat
perencanaan marketing bagi
UMKM

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

10 Mengelola informasi pemasaran Managing
Marketing
Information�
to Gain Customer
Insights 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
informasi pemasaran

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

11 Perilaku konsumen Consumer Market
Behavior 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
perilaku konsumen

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

12 Perilaku pada pasar bisnis Business Markets
and Business�
Buyer Behavior 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
perilaku pada pasar bisnis

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

13 Keunggulan daya saing dan�
Pemasaran Global

Progress Project ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
dan mendikusikan tentang
Keunggulan daya saing dan�
Pemasaran Global

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 



Pe�. Kemampuan akhir pembelajaran Bahan Kajian
Metode

Pembelajara
Waktu

Pengalaman
Belajar

Tugas yg hrs
diselesaikan

Kriteria, indikator, dan
bobot penilaian

Referensi

14 Presentasi �nal project Kelompok 1 dan 4 Presentasi Akhir
- Penilaian UAS 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
konsep strategi pemasaran bagi
UMKM yang dipilih oleh mereka

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

15 Presentasi �nal project Kelompok 3 dan 2 Presentasi
Project
(Kelompok 3 dan
2) 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu menjelaskan
konsep strategi pemasaran bagi
UMKM yang dipilih oleh mereka

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

16 UAS Manajemen Pemasaran Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,
global edition 

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

3 x 50
menit

Menyimak, Mengamati,
Mendiskusikan, dan
Menjawab soal

▪ Berpa�isipasi aktif
dalam�
aktivitas perkuliahan�
▪ Mengumpulkan tugas�
yang diberikan

Mahasiswa mampu membuat
proposal dan mempresentasikan
kegiatan pemasaran bagi UMKM

Kotler, P., &
Armstrong, G.
(2018). Principles
of marketing (18,

global edition 

DITETAPKAN DI : JAKARTA

PADA TANGGAL : 13 Juli 2023

Menyetujui,� DOSEN

Edi Komara, S.E., M.Si. Meta Andriani, S.E., M.M.

NIDN : 0430056501 NIDN : 0301038705



BERITA ACARA PERKULIAHAN�
STIE INDONESIA BANKING SCHOOL PRODI MANAJEMEN�

Semester Ganjil Tahun Akademik 2022/2023

Nama Dosen : Meta Andriani, S.E., M.M. Kelas : MN31K

NIP : 201531167 SKS : 3

Mata Kuliah : Manajemen Pemasaran

Pe�. Tanggal Waktu Materi Metode Buku / Bab Paraf

1 22 September
2022

18.30-21.00 Introduction ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

2 29 September
2022

18.30-21.00 Analyzing the Marketing Environment ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

3 06 Oktober
2022

18.30-21.00 Produk, Jasa dan Merk ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

4 18 Oktober
2022

18.30-21.00 Pricing Strateges ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

5 20 Oktober
2022

18.30-21.00 Saluran Distribusi ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

6 27 Oktober
2022

18.30-21.00 Integrated Marketing Communication Strategy ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

7 03 November
2022

18.30-21.00 Review ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

8 09 November
2022

19.00-21.00 UTS Manajemen Pemasaran ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

9 24 November
2022

18.30-21.00 Project "Aplikasi Manajemen Pemasaran pada Usaha Mikro" ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 



Pe�. Tanggal Waktu Materi Metode Buku / Bab Paraf

10 05 Desember
2022

18.30-21.00 Mengelola informasi pemasaran ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Managing Marketing
Information�

to Gain Customer
Insights Kotler, P., &

Armstrong, G. (2018).
Principles of

marketing (18, global 

11 08 Desember
2022

18.30-21.00 Perilaku konsumen ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Consumer Market
Behavior Kotler, P., &
Armstrong, G. (2018).

Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson.

12 15 Desember
2022

18.30-21.00 Perilaku pada pasar bisnis ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Business Markets and
Business�

Buyer Behavior Kotler,
P., & Armstrong, G.
(2018). Principles of
marketing (18, global 

13 22 Desember
2022

18.30-21.00 Keunggulan daya saing dan�
Pemasaran Global

▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Progress Project Kotler
, P., & Armstrong, G.
(2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson.

14 05 Januari 2023 18.30-21.00 Presentasi �nal project Kelompok 1 dan 4 ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Presentasi Akhir -
Penilaian UAS Kotler,
P., & Armstrong, G.
(2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson.

15 12 Januari 2023 18.30-21.00 Presentasi �nal project Kelompok 3 dan 2 ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Presentasi Project
(Kelompok 3 dan 2)

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021. 

16 18 Januari 2023 19.00-21.00 UAS Manajemen Pemasaran ▪ Ceramah�
▪ Diskusi�

▪ Instruksi tugas�
mingguan

Kotler, P., & Armstrong,
G. (2018). Principles of
marketing (18, global

edition ed.). 2021.
Pearson. Kotler, P., &

Armstrong, G. 

DITETAPKAN DI : JAKARTA

PADA TANGGAL : 31 Januari 2023

Menyetujui,� DOSEN

Edi Komara, S.E., M.Si. Meta Andriani, S.E., M.M.

NIDN : 0430056501 NIDN : 0301038705



DAFTAR HADIR MAHASISWA PROGRAM S1 MANAJEMEN
STIE INDONESIA BANKING SCHOOL STIE INDONESIA BANKING SCHOOL - TAHUN AKADEMIK 2022/2023

MATA KULIAH : MANAJEMEN PEMASARAN
DOSEN : META ANDRIANI, S.E., M.M.
HARI / JAM : KAMIS / 18.30 S.D 21.00

SEMESTER : 3
RUANG : 1.02

NO NIM

NAMA
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14

PERTEMUAN

Kelas : MN31K 22/09 29/09 06/10 18/10 20/10 27/10 03/11 09/11 24/11 05/12 08/12 15/12 22/12 05/01

1 20211131002 YESHINTA ARTHO M M M M M M M M M S M A A M

2 20211131004 MUHAMMAD ZAQI ALGHIFAHRI M M M M M M A M M M M M A I

3 20211151006 NABILA PUTRI ALIFAH M M M M M M M M M A M M M M

4 20211151007 AGUNG KUSPRASETYO M M M M M M M M M M M M M M

5 20211151008 MELLY RAMADHIKA M S M M M M M M M M M A M M

6 20211151009 YULLITA ROCHMAWARDANI M M M M M M M M I M M M M M

7 20211151010 MUHAMAD REYNALDI M M M M M M M M M M M I M M

8 20221121001 ROZINUR RAHMAN M M M M M M M M M M M M M M

9 20221121002 ROBBY ADAM FADLILLAH M M M M M M M M M M M M M M

10 20221121003 SAVIRA INDAH ARIANI M M M M M M M M M M M M M M

11 20221121004 NUR BUNGA NATASYA M M M M M M M M M M M M M M

12 20221121005 HASRULIA M M M M M M M M M M M M M M

13 20221121006 NI MADE LESTARIANI M M M M M S M M M M M M M M

14 20221121007 DINA DWI MARINDA M M M M M M M M M A M M M M

15 20221121008 M BUGO VANDORI M M M M M M M M M M M M M M

16 Dosen Utama META ANDRIANI, S.E., M.M. M M M M M M M M M M M M M M



Jakarta, 31 Januari 2023
Dosen Pengampu

META ANDRIANI, S.E., M.M.

NIDN : 0301038705



STIE Indonesia Banking
School

SMT / KLS

Daftar Nilai Ujian

3 MN31K

:DOSEN META ANDRIANI, S.E., M.M.

:

KODE

:

: 230503

PROGRAM KaryawanJalan Kemang Raya No 35 MANAJEMEN
Ganjil 2022/2023

MK Manajemen Pemasaran:

NO NIM NAMA
Nilai

Tugas 1

ANGKANilai 35%10%

UTS

Nilai HURUFNilai 10%10%

Tugas 3 NILAI AKHIRTugas 2

35%Nilai

UAS

202111310021 YESHINTA ARTHO 8,00 73,15 B80,00 80,00 8,00 50,00 5,00 64,00 22,40 29,7585,00

202111310042 MUHAMMAD ZAQI ALGHIFAHRI 8,00 82,65 A80,00 80,00 8,00 75,00 7,50 84,00 29,40 29,7585,00

202111510063 NABILA PUTRI ALIFAH 8,00 83,00 A80,00 80,00 8,00 82,00 8,20 83,00 29,05 29,7585,00

202111510074 AGUNG KUSPRASETYO 7,00 79,25 A-70,00 75,00 7,50 77,00 7,70 83,00 29,05 28,0080,00

202111510085 MELLY RAMADHIKA 7,50 78,50 A-75,00 75,00 7,50 82,00 8,20 78,00 27,30 28,0080,00

202111510096 YULLITA ROCHMAWARDANI 8,00 79,50 A-80,00 80,00 8,00 82,00 8,20 78,00 27,30 28,0080,00

202111510107 MUHAMAD REYNALDI 8,00 78,00 A-80,00 80,00 8,00 60,00 6,00 75,00 26,25 29,7585,00

202211210018 ROZINUR RAHMAN 7,50 81,15 A75,00 75,00 7,50 77,00 7,70 82,00 28,70 29,7585,00

202211210029 ROBBY ADAM FADLILLAH 8,00 85,05 A80,00 80,00 8,00 85,00 8,50 88,00 30,80 29,7585,00

2022112100310 SAVIRA INDAH ARIANI 8,00 83,80 A80,00 75,00 7,50 81,00 8,10 90,00 31,50 28,7082,00

2022112100411 NUR BUNGA NATASYA 8,00 83,40 A80,00 75,00 7,50 77,00 7,70 90,00 31,50 28,7082,00

2022112100512 HASRULIA 8,00 82,60 A80,00 80,00 8,00 85,00 8,50 81,00 28,35 29,7585,00

2022112100613 NI MADE LESTARIANI 8,00 83,40 A80,00 70,00 7,00 82,00 8,20 87,00 30,45 29,7585,00

2022112100714 DINA DWI MARINDA 8,00 69,20 B80,00 0,00 0,00 80,00 8,00 70,00 24,50 28,7082,00

2022112100815 M BUGO VANDORI 7,00 78,40 A-70,00 70,00 7,00 77,00 7,70 80,00 28,00 28,7082,00

Jakarta, 31 Januari 2023
Dosen Utama,

NIP : 201531167
Meta Andriani, S.E., M.M.

Ketua Prodi,

NIP : 201431156
Edi Komara, S.E., M.Si.


